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Dispara tus ventas

TECNOLOGIA HERRAMIENTA DE
PATENTADA DEMUESTRA LA VENTA IDEAL
EXCLUSIVA DE DIFERENCIA PARA FIDELIZAR
PHARMANEX CLIENTES

. IDEAL PARA
ES UNICO'Y PRESENTAR AL
TE DA UNA
CLIENTE LOS
VENTAJA PRODUCTOS
COMPETITIVA

CERTIFICADOS




ATRAE A NUEVOS CLIENTES Y A CREADORES DE NEGOCIO

CON CLIENTES
POTENCIALES

DISPARA EL CONTACTO A
MAYOR ESCALA

EXCELENTE TEMA DE
CONVERSACION

PHARMANEX BIOPHOTONIC SCANNER



REFUERZA LA LEALTAD DE SUS
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PROGRAMA DE
SUSCRIPCION AL ADR

Construye una relacion

\\duradera con el c//'entel /

\
\\ ,/,
N s’
~ ~ ”

-
N~-—_—’

\
\
1
1
1

I

]

53



AUMENTA TUS
COMISIONES

Al reclutarlos y con el seguimiento, tienes la oportunidad de:

b PHARMANEX BIOPHOTONIC SCANNER



AUMENTA TUS COMISIONES

BONIFICACION POR ESCANEO INICIAL: 7, 5 €

Se paga una bonificacion por escaneado inicial

de 7,5 EUR al arrendatario del escaner cuando

un cliente se escanea por primera vez y pide en
una suscripcion al ADR un producto certificado

para el nivel de carotenoides en la piel.

* En la presentacion llamada "El ADR y las tarjetas de escaner" encontraras informaci
sobre lo que es una suscripcion al ADR valida.




AUMENTA TUS COMISIONES

BONIFICACION POR REESCANEADO: 7, 5 €

Se paga una bonificaciéon por rescaneado de

7,5 EUR al arrendatario del escaner cuando el
cliente de una suscripcion al ADR valida para el
escaner se hace un escaneo de seguimiento y el
posterior pedido esta pagado y enviado*.

* En la presentacion llamada "El ADR y las tarjetas de escaner" encontrards
informacion sobre lo que es una suscripcion al ADR valida.




AUMENTA TUS COMISIONES

X 5 iniciales - 375€

X 5 en suscripciones al ADR
~ pagadas y enviadas, y clientes
reescaneados

[OTAL=7/5€

=37,5 €
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profesional

- rd \
, L\ (S3)
\ “'J -
B e
1922 1999 2003 2006 2013
CV RAMAN DISCOVERED FIRST SCANNER DEVICE AT THE S1 BIOPHOTONIC THE 52 BIOPHOTONIC THE S3 BIOPHOTONIC
THE RAMAN EFFECT THE UNIVERSITY OF UTAH SCANNER IS LAUNCHED SCANNER IS LAUNCHED SCANNER IS LAUNCHED
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1930 2002 2005 2009 2015
CV RAMAN RECEIVED NOBEL FIRST “PORTABLE" NU SKIN WINS AMERICAN THE S2 EVEREST 53 WINS 2015 BIG
PRIZE IN PHYSICS FOR DISC- SCANNER DEVICE BUSINESS AWARD FOR SCANNER EDITION IS LAUNCHED INNOVATION AWARD

OVERY OF RAMAN EFFECT

LA INNOVACION Y NU SKIN: DE LA MANO DESDE 1984

2015

CONSUMER WORLD
AWARDS GOLD WINNER

24096 996

2016 =)

OVER 6,000 SCANNERS
IN 48 COUNTRIES
2021

OVER 23 MILLION
SCANS, GLOBAL

b PHARMANEX BIOPHOTONIC SCANNER



PROMOCIONA TU HERRAMIENTA
Y TU NEGOCIO

Antes o después de la sesion con el escaner

Pharmanex - BioPhotonic Scanner

N s
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Locate a Scanner Operator

www.nuskin.com
Oportunidad
BioPhotonic Scanner

Dirige a tus clientes a la web para que:

v Descubre mas informacion sobre el
escaner

v Te vean figurar como operador del
escaner, con tus datos de contacto
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PROMOCIONA TU
HERRAMIENTA'Y TU NEGOCIO

Despuées de la sesion con el escaner

PRODUCT STATUS PROGRAMS
ASSET LIBRARY v
PLATFORMS v

GETTING STARTED VvV

My Workspace
Office/material de
apoyo Construir
Programas
Escaner

Dirige a tus lideres de ventas a

My Workspace para que:

v Descubre mas informacion sobre la
oportunidad del escaner

v Consulta los requisitos de calificacion
y las condiciones de alquiler

v' Encuentra todos los materiales de S

formacion
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