
Cette présentation a été préparée par Nu Skin en juillet 2025 et est exclusivement destinée aux Nu Skin Brand 
Affiliates enregistrés en Europe et en Afrique. Elle ne peut être utilisée nulle part ailleurs.

Toute utilisation ou duplication/modification non autorisée est interdite.

Générer une rétribution significative en tant que Brand Affiliate exige du temps, des efforts et un 
investissement de taille. Votre succès dépendra également de vos compétences, talents et aptitudes de 

direction. Il n’y a aucune garantie de réussite et les résultats varient considérablement selon les participants. 
Une liste exhaustive des gains à chaque niveau du Plan de rétribution des ventes pour votre région/marché 

est disponible sur www.nuskin.com.

Aucun bonus n’est perçu pour le recrutement. Vous ne recevrez aucune rétribution pour votre activité de 
parrainage d’autres Brand Affiliates.

Pour tous les détails, veuillez vous référer aux conditions générales du We Go Home Provo Success Trip 
Europe et Afrique 2026 disponibles dans My Workspace sur www.nuskin.com .

Veuillez vous référer au glossaire des marques déposées sur www.nuskin.com pour obtenir une liste de toutes 
les marques déposées dans les marchés Nu Skin en Europe et en Afrique du Sud.

http://www.nuskin.com/


PROVO 
2026
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Provo,
ville officielle 

… là où votre histoire commence

Pourquoi se qualifier ?
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visiter notre 
siège
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... tout en baignant 
dans notre propre 

histoire
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CÉLÉBREZ !
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Comment vous 
qualifier ?

•

•
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CONDITIONS DE QUALIFICATION
✓ Passer au moins au titre Lapis Partner (« Titre cible» ) pour la première fois entre le 1er octobre 2024 et le 1er janvier 2026 ; et

✓ Pendant la Période de qualification au Success Trip, être payé.e conformément à votre Titre cible (Lapis Partner ou Titre supérieur) pendant au moins six (6) mois civils, y

compris le mois de juin 2026 (mois obligatoire) ; et

✓ Pendant ces six (6) mêmes mois, y compris le mois de juin 2026 (mois obligatoire) :

o Obtenir au moins 3 000 PVG, dont un DCSV de 250, par mois civil ; et

o S'assurer d'avoir au moins deux (2) Leadership Teams qualifiées*

• Une Leadership Team qualifiée est (2) un.e Brand Representative G1 répondant aux conditions de maintien du titre de Brand Representative (y compris un.e Brand Representative utilisant ses Points Flex) ou (2) un.e
Demoting Brand Representative G1 (un.e Brand Representative qui n’a pas réussi à répondre aux conditions de maintien pendant le mois civil) qui a un.e Brand Representative dans son organisation G1-G6, y compris un.e
Brand Representative qui utilise les Points Flex. 
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