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Para obtener mds informacién, consulta los términos y condiciones del viaje del éxito We Go Home Provo 2025 de Euraopa'y Africa en nuskin.com. o e
En EMEA, el 0,23 % del promedio de Brand Affiliates se calificé para un viaje de incentivos durante 2022, %5
Consulta el glosario de marcas comerciales en www.nuskin.com para ver la lista de todas las marcas comerciales registradas en los mercados de Nu Skin de Europa y Suddfrica:


http://www.nuskin.com/

En 2025, nos dirigiremos a la

preciosa ciudad de montana

de Provo, el lugar oficial de
origen de Nu Skin.
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... y todo ello,
mientras te rodeas
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iCelébralo!
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¢Como puedes
calificarte?*

PERIODO DE CALIFICACION:
DEL 1 DE JULIO AL 31 DE DICIEMBRE DE 2024

La calificacion para el Viaje del éxito esta abierta a todos los
Brand Affiliates:

GRUPO 1
nunca hayan recibido el titulo de Lapis Partner antes del
1 de agosto de 2023,

O BIEN

GRUPO 2
hayan recibido el titulo de Lapis Partner por primera vez
entre el 1 de enero de 2019 y el 1 de julio de 2023, pero

N . nunca hayan calificado para unirse al Viaje del éxito Welcome

to Utah/
We Go Home, siempre y cuando su titulo pagado al
1 de febrero de 2024 no sea superior a Lapis Partner.

" *Para obtener mas informacion, consulta los términos y condiciones del viaje del éxito We Go Home Provo 2025 de

Europa y Africa en nuskin.com.
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Aumenta
nuevo Lapis

Debes aumentar tu titulo al menos a Lapis Partner (“Titulo
objetivo”) por primera vez entre el 1 de agosto de 2023 y el 1 de
septiembre de 2024.

Durante el Periodo de calificacidon para el Viaje del éxito, debes
recibir los pagos de acuerdo con tu Titulo objetivo (Lapis Partner o
un titulo superior) durante un minimo de 4 meses naturales,
incluido el mes de diciembre de 2024 (mes obligatorio).

Durante esos mismos 4 meses, incluido el mes de diciembre de
2024 (mes obligatorio):

GRUPO 1

NUEVO LAPIS

PARTNER

o debes conseguir un minimo de 8 bloques constructores por
mes natural; y
o debes garantizar un minimo de dos (2) Brand Representatives
de Generaciodn 1 calificados*
*Un Brand Representative de Generacion 1 calificado es (1) un Brand Representative de Generacion 1 que cumple los requisitos de mantenimiento de su titulo (incluido un Brand Representative que usa Bloques Flexibles) o (2) un \' \f E
Brand Representative de Generacion 1 en degradacion (un Brand Representative que no ha cumplido los requisitos de mantenimiento durante el mes natural) que tiene un Brand Representative que cumple con los requisitos de G ﬁr
mantenimiento de Generacién 1-6 en su organizacion, incluido un Brand Representative que use Bloques Flexibles. (il ﬁ

**Para obtener mas informacién, consulta los términos y condiciones del viaje del éxito We Go Home Provo 2025 de Europa y Africa en nuskin.com.
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GRUPO 1: NUEVO LAPIS PARTNER
N\~

MANTEN TU NUEVO TiTULO DE LAPIS PARTNER, TEN UN MINIMO DE 8 BLOQUES CONSTRUCTORES Y 2 BRAND REPRESENTATIVES DE
GENERACION 1 CALIFICADOS EN CUALQUIERA DE LOS 4 MESES CALIFICADOS DURANTE EL PERIODO DE CALIFICACION, INCLUIDO
DICIEMBRE DE 2024.

PERIODO DE CALIFICACION

Julio  Agosto  Septiembre Octubre  Noviembre Diciembre

& & & & /AL VIAJE DEL EXITO!

* Solo se trata de un ejemplo.



Recupera/Mantén
Lapis

v' Durante el Periodo de calificacion para el Viaje del éxito, debes recuperar

- 0 mantener, como minimo, el titulo de Lapis Partner (“Titulo objetivo”).

o

v' Durante el Periodo de calificacidn para el Viaje del éxito, debes recibir los
pagos de acuerdo con tu Titulo objetivo (Lapis Partner o un titulo
superior) durante un minimo de 4 meses naturales, incluido el mes de
diciembre de 2024 (mes obligatorio).

v Durante esos mismos 4 meses, incluido el mes de diciembre de 2024
(mes obligatorio):

debes conseguir un minimo de 8 bloques constructores por mes
natural;

debes conseguir un minimo de 50 000 puntos de volumen de
ventas de la organizaciéon* en total; y

debes garantizar un minimo de tres (3) Brand Representatives de
Generacion 1 calificados**.

GRUPO 2
ANTIGUO

LAPIS PARTNER

*El Volumen de ventas de la organizacion (OSV) es la suma del Volumen de ventas mensual de tu Grupo de consumidores, los Grupos de consumidores de tus Brand Representatives G1-G6, el G6 de tu Business Builder Position, y el G6 de tu
Team Elite Business Builder Position.
**Un Brand Representative de Generacién 1 calificado es (1) un Brand Representative de Generacién 1 que cumple los requisitos de mantenimiento de su titulo (incluido un Brand Representative que usa Bloques Flexibles) o (2) un Brand

WE

Representative de Generacidn 1 en degradacién (un Brand Representative que no ha cumplido los requisitos de mantenimiento durante el mes natural) que tiene un Brand Representative que cumple con los requisitos de mantenimiento de ( ; ,i' ﬁ

Generacion 1-6 en su organizacion, incluido un Brand Representative que use Bloques Flexibles.

**%*Para obtener mas informacién, consulta los términos y condiciones del viaje del éxito We Go Home Provo 2025 de Europa y Africa en nuskin.com.
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GRUPO 2: ANTIGUO LAPIS PARTNER

RECUPERA/MANTEN TU TiTULO DE LAPIS PARTNER, TEN UN MINIMO DE 8 BLOQUES CONSTRUCTORES, 3 BRAND REPRESENTATIVES DE
GENERACION 1 CALIFICADOS, Y CONSIGUE 50 000 OSV EN CUALQUIERA DE LOS 4 MESES CALIFICADOS DURANTE EL PERIODO DE
CALIFICACION, INCLUIDO DICIEMBRE DE 2024.

PERIODO DE CALIFICACION
Julio Agosto Septiembre Octubre  Noviembre Diciembre
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* Solo se trata de un ejemplo. home
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